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ASSEKURANZ

Grundsitzlich haften Versi-
cherungsmakler fiir lhre
Arbeit nach dem BGB in
unbegrenzter Hihe fir die
Dauer von 30 Jahren.

Anders als beispielsweise bei
Rechtsanwilten oder Notaren
ist fiir den Beruf des Ver-
sicherungsmaklers kein beson-
deres Gesetz und damit keine
besondere Regelung fiir die
Hafungsfrage zu finden.
Allerdings gibt es diverse
Gerichtsurteile in  welchen
Aussagen zum  Haftungs-
grund, -umfang und zur Haf-
tungshéhe getroffen wurden.
Richtungsweisend fiir  die
Rechusstellung des Versiche-
rungsmaklers war ein Urteil
vom 22. Mai 1985 durch den
Bundesgerichtshof (BGH). In
diesem Urteil wurde der Versi-
cherungsmakler zu einem
Schadenersatz in Hohe von
DM 149.763,- zzgl. anfallen-
der Zinsen verurteilt, weil er
versiumte, den Kunden iiber
die Norwendigkeit besonderer
Sicherungsmafnahmen  zu
unterrichten. Die Richter
sahen den Versicherungsmak-
ler als Sachwalter des Kunden
(Sachwalterurteil).

Die Funktion des
Versicherungsmaklers

Das Motiv fiir die Einschal-
tung eines Versicherungsma-
klers liegt in der Regel in der
sog. "Sachunkunde” des Versi-
cherungsinteressenten begriin-
det. Der Versicherungsmakler
stellt fiir den "ratsuchenden
Kunden" den Experten dar,
der durch seinen Sachverstand
und sein Fachwissen in der
Lage ist die versicherungsbezo-
genen Wissens- und Erfah-
rungsdefizite auszugleichen.
Aus dieser grundsitzlichen
Auffassung des BGH lasst sich
festhalten, dass der Versiche-
rungsmakler als " Vertrauter
und Berater” des Versiche-
rungsnehmers und somit als
"treuhinderischer Sachwalter”
mit dessen Interessenwahrneh-
mung betraut ist.

ﬁ MArRZ Z0ONO

Ass(ompact”

Anforderung an die rechtliche
Gestaltung eines Maklerauftrages

Von Dipl. Betriebswirt Marc Jacobs
Selbststandiger Versicherungsmakler

Damit stellt der BGH den
Versicherungsmakler auf eine
Stufe mit anderen Expertenbe-
rufen wie Steuerberatern und
Rechrsanwilten, denen tradi-
tionell eine Treuhandfunktion
fiir ihre Mandantschaft zuge-

wiesen wird.

Fiir den Versicherungsmak-
ler stellt sich die Frage:

Wie kann die Haftung be-
grenzt werden bzw. wie kann
man sich wirkungsvell vor
Regressanspriichen  schiit-
zen?

Viele Kollegen sind der Auffas-
sung, dass mit dem Abschluss
einer Vermdgensschadenhaft-
pflichtversicherung das Haf-
tungsrisiko weitgehend elimi-
niert ist. Diese Auffassung ist
falsch und kann die Existenz

gefihrden!

(i

Marc Jacobs

Der Abschluss einer Vermé-
gensschadenhaftpflichoversi-

cherung (mit einer Mindest-
versicherungssumme in Héhe

von DM 2 Mio.) ist zwar
neben dem Einsarz von Bera-
tungsprotokollen und
allem eines qualifizierten
Maklerauftrags meines Erach-
tens zwingend erforderlich
aber alleine nicht ausreichend.

vor

Der Maklerauftrag bzw. die
Maklervollmacht dient in
erster Linie dem Zweck die
Aufgaben, Rechtsstellung
und Haftung beider Ver-
tragsparteien zu definieren.

Aber wie soll/muss
ein Maklerauftrag
gestaltet sein?

Anfang der 80er Jahre fithrten
gravierende Wertbewerbswid-
rigkeiten im Bereich der Versi-
cherungsvermittlung Zur
Schaffung des "Punktekatalo-
ges". Versicherer sollen einen
Maklerauftrag  nur  dann
akzeptieren, wenn die acht
Punkte des Karaloges beachtet
wurden. Vorwiegend Privat-
kunden, aber auch Angehérige
der freien Berufe und Gewer-
betreibende, die wegen ihrer
mangelnden Rechtserfahrung
oder ihrer fachlich-personellen
Ausstattung niche in der Lage
waren, die Tragweite eines
Maklerauftrages voll zu iiber-
sehen, wurden durch unserits
arbeitende Vermirttler iibervor-
teilt. Insbesondere zum Schutz
dieser  Verbrauchergruppen
wurde der Punkrekatalog von
der Mitgliederversammlung
des GDV beschlossen und trat
am 15.01.1981 in Kraft.

Die Schaffung dieser Liste
stellt zwar einen guten Ansatz

durch die WVersicherer dar,
beriicksichtigt jedoch
unzureichend die Belange der
Maklerschaft! Versicherungs-
maklern, die sich streng an die
Punktekatalog des GDV hal-
ten ist jedoch wenig geholfen,
da weder Haftungsbeschrin-
kungen der Hohe nach, noch
des Umfangs angesprochen
werden.

nur

Anspruchsgrundlage bei Ver-
letzung der allgemeinen Sorg-
faltspflichten ist in den
meisten Fillen das Rechtsinsti-
tut der positiven Vertragsver-
lerzung (p.V.V.). Erbringt der
Makler seine Leistung zwar
pinktlich, aber schlechr,
indem er z.B. Beratungsfehler
begeht oder andere vertragli-
che Nebenpflichten verletze,
woraus sich ein Schaden des
Kunden begriindet, so ergeben
sich daraus Anspriiche aus
p-V.V.. Der Schadenersarzan-
spruch aus p.V.V. findet auch
in dem bereits angesprochenen
Sachwalterurteil Anwendung.
Die Anspriiche aus p.V.V.
unterliegen der regelmiRigen
Verjahrungsfrist von 30 Jahren
gem. § 195 BGB.

Kann man diese Ver-
jahrungsfrist legitim
beschranken?

Weitere Schwierigkeiten bei
der  Ausgestaltung  eines
Maklerauftrages kann das
AGB-Gesetz bereiten. Gem. §
1 Abs. 1 Satz 1 dieser Vor-
schrift sind allgemeine Ge-
schiftsbedingungen vorformu-
lierte Vertragsbedingungen,
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die eine Vertragspartei einer
anderen bei Abschluss eines
Vertrages stelle. Ein Makler-
aufrrag unterliegt den Vor-
schrifren des AGB-Gesetzes,
da Vertragsbedingungen im
Regelfall nichr individuell aus-
gehandelt werden, sondern als
vorgefertigte Standardvertrige
verwendet werden.

Von zentraler Bedeutung fiir
die Ausgestaltung von Ma-
klerauftrigen ist die Gene-
ralklansel gem. § 9 Abs. 1
des AGB-Gesetzes, wonach:

"Bestimmungen in allgemei-
nen Geschiftsbedingungen
unwirksam sind, wenn sie
den Vertragspartner des Ver-
wenders entgegen den Gebo-
ten von Treu und Glauben
unangemessen benachrteili-

genll.

Wann wird der Vertrags-
partner unangemessen
benachteiligt?

Unrer anderem durch die
bereits skizzierten immensen
Haftungspotenziale  kénnrte
manch ein Versicherungsmak-
ler auf die Idee kommen, sein
Tirigkeitsfeld auf bestimmre,
ihm bekannre Versicherungs-
unternehmen zu beschrinken.
Fiir den Makler hirtte eine sol-
che Begrenzung den Vorteil,

dass er bei der Auswahl des
Risikotrigers den Zeit- und
Kostenaufwand in einem
iberschaubaren Rahmen hal-
ten kann. Der Kunde wiirde
bereits mit Abschluss des
Maklervertrages iiber die
Maglichkeiten bzw. das Ange-
bor des Maklers informiert
sein.

Spezialisierung auf
Personen oder
Sachversicherungen?

Alternativ zur Beschrinkung
des  Tirgkeitsfeldes  auf
bestimmie Anbieter kinnte es
fiir den Versicherungsmaklers
Sinn machen sich  auf
bestimmte Versicherungsspar-
ten zu spezialisieren (z.B. Per-
sonen- oder Sachversicherun-
gen). Solch eine Spezialisie-
rung kann das Haftungspoten-
zial erheblich einzuschrinken.
Insbesondere bei kleinen
Maklerbiiros, die nicht fiir
jede Sparte Experten zur Ver-
fiigung haben, ist cine solche
Begrenzung in Erwigung zu
zichen.

Aber ist eine Beschran-
kung auf bestimmte
Sparten statthaft?

Erwihnenswert scheinen mir
auch die sogenannten Ma-
klerklauseln, Mit Hilfe dieser
Klauseln wird der Versiche-

rungsmakler berechrigr, fiir
den Versicherer zu handeln.
Gingige Praxis bei manchen
Versicherern ist es zum Bei-
spiel, dass dem Makler im
Rahmen einer Courtagezusage
gewisse Zeichnungsvollmach-
ten oder Schadenregulierungs-
vollmachten  zugesprochen
werden. In Makleraufirigen
sind z.B. Klauseln zu finden
wie:

Der den Versicherungsver-
trag betreuende Makler ist
bevollmichtigt, Anzeigen,
Zahlungen und Willenser-
klirungen des Versiche-
rungsnehmers entgegenzu-
nehmen, und verpflichtet
sich, diese unverziiglich an
den Versicherer weiterzulei-
ten. Der Eingang beim Mak-
ler ist rechtlich gleichbedeu-
tend mit dem Zugang beim
Versicherer.

Solche Maklerklauseln kiinnen
zwar das tigliche Arbeiten
erleichtern, aber auch hier
kann man sich fragen:

Darf bzw. sollte man
solche Klauseln verwen-
den?

Gerade heute, wo Versiche-
rungsunternchmen von der
"Fusionitis” gepackr sind, der
EU-Binnenmarkt mit dem

ASSEKURANZ

Euro vor der Tiire steht, Ver-
braucher durch Testzeitschrif-
tenv immer aufgeklirter sind
und die Gerichte immer ver-
braucherfreundlicher urteilen
ist es unerldsslich, dass sich der
Versicherungsmakler iiber sei-
nen rechdichen Standpunk:
und die daraus resultierende
Hafrungsproblemarik im Kla-
ren ist.

Neben meiner Tiarigkeir als
Versicherungsmakler beschaf-
tige ich mich schon seit Jahren
mit diesen Themen und habe
eine 93-seirige Ausarbeitung
mit dem Titel "Anforderung
an die rechdiche Gestaltung
eines Maklerauftrages bzw.
einer Maklervollmacht" ver-
fasst. Diese Ausarbeirung kann
durch Einsendung ecines Ver-
rechnungsschecks in Hahe
von DM 39,80 incl. Versand-

kosten bestellt werden bei:

Dipl. Betriebswirt
Marc Jacobs
Asternweg 3
52222 Stolberg
Tel. 02402 86860
Fax 02402 860861

Neues bei der
Pflegeversicherung

(wmd) Ab 01.01.2000 gelten
fiir alle privatversicherten Ehe-
paare, die bei der Pflegeversi-
cherung die Beitragsbegren-
zung auf 150% beanspruchen
wollen, Einkommensgrenzen.
Das Einkommen eines Ehe-
partners darf dabei nichrt
hoher als 640 DM im Monat
in den alten Lindern und 630
DM in den neuen Lindern
sein. Der Hochstbeitrag fiir
die PPV liegt dann bei monat-

lich 109,66 bzw. 90,52 DM.
Zudem wird das Pflegehilfs-
mittelverzeichnis der privaten
Pllegeversicherung um  die
Hilfsmitrel Positionswechsel-
hilfe, Umlagerungs-/Wende-
hilfe und Bertpfosten-/Betr-
rahmenerhoher erweitert.

DA: Sechs Prozent
Bestandsanstieg

(wmd) Ein weitaus dynami-
scheres Wachstum als die Kfz-
Versicherungsbranche insge-

samt verzeichnete im vergan-
genen Jahr die DA Deutsche
Allgemeine. Wihrend der
Branchenschnitt bei 2,5% lag,
registrierte die DA, nach eige-
nen Angaben der fiihrende
Kfz-Direkrversiche-
rer, einen Anstieg des Bestan-
des um sechs Prozent. Der
Erfolg sei vor allem in dem
flichendeckenden  Service-
Nerzwerk der DA begriinder,
betonte Axel Schmirz, Vor-
stand der DA Deutsche Allge-
meine. 59% Kunden,
die im vergangenen Jahr neu

deursche

der

gewonnen werden konnten,
hitten einen Abschluss in
einer der 38 DA-Geschiftsstel-
len getitigt. 36% der neuen
Vertrige hitte man  durch
Call-Center erreicht, fiinf
Prozent der Kunden hitren
Online-Vertrige abgeschlos-
sen. Und Schmirz sichr eine
gute Zukunft fiir den E-
Commerce. FErst 1,4% der
zehn Millionen Internec-Nurt-
zer in Deutschland hitten Ver-
sicherungsvertrige  Online
abgeschlossen, Tendenz stei-

gend.
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® Kooperation von
,best intention” mit BCA

Die ,best intention” Versiche-
rungsMakler Service AG und die
BCA GmbH Wirtschaftsverbund
unabhingiger Finanzdienstleister
haben jetzt eine Zusammenarbeit
beschlossen. ,best intention” ist
ein Anbieter und Entwickler von
speziellen, kundenorientierten
Deckungskonzepten, die sie bisher
exklusiv ihren rund 250 ange-
schlossenen Maklerunternehmen
zur Verfiigung gestellt hat. Um die-
se Produkte einem grofieren Kun-
denkreis zuginglich zu machen,
hat das Unternehmen einen Ver-
trag mit der BCA GmbH als grofs-
tem Wirtschaftsverbund unabhin-
giger Finanzdienstleister geschlos-
sen.

Die BCA GmbH wird ausge-
suchte Konzepte aus der Vielzahl
von iiber 100 Deckungskonzepten
in ihr elektronisches Abwicklungs-
system ,Der Broker Pool” einstel-
len, um sie ihren Partnern und den
Partnern von ,best intention”
anzubieten. Vorteile fiir die Versi-
cherungsmakler sind eine effizien-
te und schnelle Abwicklung sowie
die Moglichkeit, mit den Versiche-
rungsgesellschaften  Online  zu
kommunizieren.

Es ist vorgesehen, die Policie-
rung vor Ort beim Makler (Point of
Sale) durchzufiihren. Dies bedeutet
fir die teilnehmenden Versiche-
rungsgesellschaften eine hohe Efi-
zienz durch Einsparung erhebli-
cher Verwaltungskosten. Itr den
Verbraucher heifit es, dall er bei
den Partnern von BCA und ,best
intention” seinen Bedarf an lei-
stungsstarken und kosteneffizien-
ten Versicherungen decken kann.

Die BCA GmbH erwartet durch
diese Kooperation einen weiteren
Zustrom von unabhangigen Ver-
mittlern an dieses elektronische
Netzwerk. Weiter hofft der BCA
verstirkt auf Anfragen von Versi-
cherungsgesellschaften, die an die-
sem Vertriebsnetz teilhaben moch-
ten.

Fir ,best intention“-Partner
bietet sich im Rahmen der strate-
gischen Allianz mit der BCA GmbH

72 Mus G - 12798

eine Moglichkeit, die Investment-
fonds des Broker Pool zu guten
Konditionen anzubieten und auf
eine preiswiirdige Vermogensscha-
den-Haftpflichtversicherung  zu-
riickzugreifen.

® Neue Hotline
fiir Kapitalanlagen
Zur Zufriedenheit aller Teilnehmer
und Referenten verlief der 8. , best
advice”-FinanzdienstleisterWorks-
hop Deutschland an sieben
Tagungsorten. Fast 200 Finanz-
dienstleister trafen sich zum
Gedankenaustausch.
Schwerpunkt bei ,best intenti-
on* wird es in den nachsten Mona-
ten sein, das Erreichte zu sichern
und das hohe Niveau zu stabilisie-
ren. Dazu werden die Deckungs-
konzepte sukzessive ins Internet
eingebracht. Papier ist zwar nicht
Jtot“, wird aber auf ein Minimum
zuriickgefahren. Aktualisierungen
erfolgen generell Gbers Internet.
Den Wiinschen der Partner ent-
sprechend hat , best intention” seit
dem 1. Oktober eine Hotline fiir
Kapitalanlagen und Fonds einge-
richtet. Hierzu steht , best intenti-
on“-Partner Ralf Nomrosky telefo-
nisch oder per Faxanfrage zur Ver-
figung.

® AWD erfolgreich bei der
Mitarbeiterbeteiligung
Die erste Mitarbeiterbeteiligung
der neu formierten AWD Holding
AG  (Allgemeiner  Wirtschafts-
dienst) ist ,ein voller Erfolg”, wie
Hauptaktionar und Vorstand Car-
sten Maschmeyer jetzt in Hanno-
ver mitteilte. Nach der Umwand-
lung in eine Aktiengesellschaft im
Juli diesen Jahres hatte das unab-
hangige Finanzdienstleistungsun-
ternehmen den Mitarbeitern erst-
mals 250.000 stimmrechtslose Vor-
zugsaktien zu 117 Mark pro Aktie
angeboten. Mit iiber 690.000 Stiick
war diese Emission danach beina-
he dreifach iiberzeichnet. Deshalb
erfolgte nur eine quotale Zuteilung
von 36,2 Prozent.

,Das ist der schonste und deut-
lichste Beweis fiir das Vertrauen,
das unsere Mitarbeiter in die

Vertriebs-News

Nachrichten und Neuigkeiten
aus dem Finanzvertrieb

Zukunft des Unternehmens set-
zen*, erklirte Maschmeyer. 1999
soll es eine weitere Mitarbeiterbe-
teiligung geben. An einen Borsen-
gang ist in etwa drei Jahren
gedacht.

® Ausarbeitung zur
Maklerhaftung

Beratungsfehler konnen fur den
Versicherungsmakler schmerzhaf-
te Schadenersatzforderungen zur
Folge haben. Die zunehmend ver-
braucherschutzorientierte Recht-
sprechung und das Fortschreiten
der EU-Harmonisierung schaffen
fiir den Versicherungsmakler wei-
tere Haftungsprobleme. Fur viele
Makler stellt sich die Frage, wie sie
die Haftung mit Hilfe des Makler-
auftrages sinnvoll und legitim
begrenzen konnen?

Eine 93 Seiten starke Ausarbei-
tung mit dem Titel JAnforderung
an die rechtliche Ausgestaltung
von Maklerauftrigen bzw. einer
Maklervollmacht” gibt Auskunft
tiber diese Fragen. Sie kann unter
Einsendung eines Verrechnungs-
schecks in Hohe 32,80 Mark (inklu-
sive Versandkosten) unter folgen-
der Adresse bezogen werden:

g Dipl. Betriebswirt

Marc Jacobs
Asternweg 3
52222 Stollberg




Artikel erschienen in den telefacts 21/1997¢
der Berlin-Kdlnischen-Versicherung

Maklerhaftung

Beratungsfehler kénnen fur den
Versicherungsmakler schmerzhafte
Schadenersatzforderungen zur Folge
haben. Die zunehmend verbraucher-
schutzorientierte Rechtsprechung und
das Fortschreiten der EU-
Harmonisierung schaffen fur den
Versicherungmakler weitere Haftungs-
probleme.
Es stellt sich die zentrale Frage
B Wie kann ich die Haftung mit Hilfe
des Maklerauftrages sinnvoll und
legitim begrenzen?
Eine 93-seitige Ausarbeitung mit dem
Titel ,Anforderung an die rechtliche
Ausgestaltung von Maklerauftragen
bzw. einer Maklervollmacht” kann unter
Einsendung eines Verrechnungs-
schecks in Héhe DM 32,80 (incl.
Versandkosten) unter folgender
Adresse bezogen werden:
Dipl. Betriebswirt Marc Jacobs,
Klemensstr. 1, 52074 Aachen.
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Attacke Roval

Wie war das noch mit der Besteue-
rung von Lebensversicherungen? Die
Beitrige kdnnen als Sonderausgaben
von der Steuer abgesetzt werden,
wenn die Laufzeit mindestens 12
Jahre betréigt? Und auch die Gewinne
aus einer Kapitallebensversicherung
sind dann steuerfrei? Nach einem Er-
laB der Kieler Oberfinanzdirektion
gilt das nicht, wenn der Vertrag in
den Punkten Laufzeit, Versiche-
rungssumme und Primienzahlungs-
dauer gedndert wird, denn dann be-
ginne die Zwdlf-Jahres-Frist von
vom. Wo es es um Geld geht, sind
Parasiten nicht weit, und so folgen
immer mehr Oberfinanzdirektionen
den selbst zusammengeschusterten
Ansichten aus Kiel. Doch die Versi-
cherungsbranche sieht nicht mehr ta-
tenlos zu. Jetzt soll ein Musterprozed
in die Wege geleitet werden, um den
ErlaB von der Kiiste noch rechtzeitig
zu kippen, kiindigte der GDV an
Der Protest kommt zwar spat, aber er
kommt. Und ernst scheint er guch
gemeint zu sein, denn Kunden die
vor Gericht gehen, sollen gegebenen-
falls unterstiitzt werden. (rkl)

Ein Optimist

Der BDVM fordert die Senkung des
pauschalen Lohnsteuersatzes fir Di-
rektversicherungen von 20 auf 15 %
und gleichzeitig eine deutliche ErhS-
hung des pauschalieungsfihigen
Hochstbeitrages. Manfred Kahle von
Stidvers erklirte dazu auf dem
BDVM-Pressegespriich, es konne
sonst nach einer Steuerreform mit
Absenkung des Eingangssteucrsatzes
dazu kommen, daB der Eingangssteu-
ersatz unter dem Pauschalsteuersatz

fiir Direktversicherungen liegt. Ein
Optimist. Er glaubt wirklich noch
daran, daB Politiker um sachgerechte
Problemldsungen bemiiht sind. (map)

Flugplatz Deutschland 1996
Geschichten aus dem Flugverkehr, die
kann auch die jingste Grafikanalyse
der Lebensversicherer von map - re-
port erzahlen. Sie zeigt die sicher-
heitsbedenklichen  Auslaufmodelle,
denen die Kundschaft den Riicken
kehrt. Aber auch die hochmodemen
Flieger, die sich problemlos am
Markt behaupten. Sie weill von vor-
zettigen Abspringen zu benchten,
wenn sich einige Passagiere gendtigt
sehen, die Maschine noch wihrend
des Flupes zu verlassen: emmal friih,
ohne Riickkaufswert, oder spiter,
dann vielleicht mit , Tiefenfallbrem-
se”. Sie gewahrt Einblicke in intemne
Flugdaten, wie sie auch die _Flug-
aufsichtsbehérde” BAV protokolliert.
Welch Glick, daB map - fax - Leser
die entsprechenden Flugaufzeichnun-
gen jetzt bestellen kdnnen. Wer aller-
dings auf die Auswertung des Flug-
schreibers warten will, der muB sich
an die Rettungstrupps wenden. map -
report Nr. 337-338 (Lebensversiche-
rer im Grafiktest 1985-1996; Markt-
anteile, Storno und Eigenkaprtal) mut
88 Gesellschaften gibt es fur 99 DM
unter Fax 04139/7019. feme)

Rotation

Wer mag noch an Zufille glauben?
Wenige Tage, nachdem die Allianz
ibr Interesse an der AGF bekundete
und damit wohl auch die Aachener
und Miinchener Gruppe inklusive
Volksflirsorge bekommt, erkliren die
Kdniginnen, ihre Tochter Berlinische

28.11.1997

Leben verkaufen zu wollen. Die
Wiesbadener Gesellschaft, lange Jah-
re Versicherungspartner der Deut-
schen Bank, steht unter der unterneh-
merischen Fithrung der Miinchener
Riick, war aber bei der Ergo-Bildung
nicht mit ins Boot penommen wor-
den. Gleiches gilt auch fiir die Karls-
ruher, Uber die es vielleicht bald eine
dhnliche Meldung geben wird. Es
sieht ganz danach aus, daB die Kdni-
ginnen jetzt kartellrechtlich Platz fur
die AMB schaffen, um die Gruppe in
der Erpo unterzubringen. {map)

Maklerhaftung

Beratungsfehler kdnnen fiir den Ver-
sicherungsmakler schmerzhafte Scha-
densersatzforderungen zur Folge ha-
ben. Die zunehmend verbraucherorn-
entierte Rechtsprechung und die EU-
Harmonisierung  schaffen  weitere
Haftungsprobleme. Der Frage, wie
man die Haftung mit Hilfe des Mak-
lerauftrages begrenzen kamn, widmet
sich eine 93geitige Ausarbertung mit
dem Titel ,, Anforderung an die recht-
liche Ausgestaltung von Maklerauf-
trigen bzw. emer Maklervollmacht™.
Sie kann unter Einsendung emes Ver-
rechnungsschecks in Héhe von 32,80
DM (incl. Versandkosten) bei Dipl.
Betriebswirt Marc Jacobs, Klemensstr.
1, 52074 Aachen (Tel. 0241/ 7079-30,
Fax: -99) bestellt werden. (eme)

doku zur Altersvorsorge

Das Memungsforschungsinstiit EM-
NID hat im Aufirag der Allianz eine
Studie zur , Lebensplammg - Alters-
vorsorge zwischen Wunsch und
Wirklichkeit” angefertigt. Ein Auszug
der Ergebnisse stellt map - fax jetzt in
dieser und der nachsten dokumentati-
on VOor. feme)
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